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Las empresas
compran mi
tiempo para
multiplicar el suyo

CONSULTORIA DE MARKETING Y VENTAS DE
EMPRESAS B2B

Elaboracion de plan de marketing y ventas practico con

objetivos claros.
Formacion y coaching ejecutivo y de perfiles de marketing y

ventas
Creacion y seguimiento de plan de marketing.

Automatizacion de flujos de venta
Implantacion de marketing de contenidos B2B
Creacion y asesoramiento de equipos de marketing




Basica

Elaboracion
de plan de
marketing

+ Elaboracion de plan de marketing
* Reunidn quincenal

el

Como vender en

LINKEDIN

Linked [ Tutorial

CURSO ONLINE
25 VIDEOS y

Estrategia
individualizada L"

= Social selling

* Obtén resultados inmediatos.

» Visidn practica, desde la experiencia
* Los mejores tips para vender

* Paso a paso

« Como usar y exprimir Linkedin

* Que te vean y haz negocio

119 €

PREMIUM

Elaboracion de
plan de
marketing
coordinacién y
ejecucion:

Elaboracion de estrategia y plan.
Seguimiento ejecucion de plan.
Gestion de

Hotmart

EMAIL Marketing

Video marketing

Podcast
Reunidn de analisis y seguimiento
de resultados semanal.

369 € ...

Contratacion 3 meses

MCM

LINKEDIN
TUTORIAL

CURSO ONLINE
25 VIDEOS
+
REVISION
PERSONALIZADA
+
EBOOK

Te ensenamos y
creamos contigo
la estrategia para
llevar tu marca a
otro nivel

* Tendras el perfil profesional mas atractivo.

» Desarrollaras negocio a través de Linkedin.

= Aprenderas a llegar a tu cliente objetivo.
Sabras como hacer publicidad en Linkedin.
Tu I:I'T'IF]I'{‘.".'&E] resaltara sobre tu {EJIT'IF][‘."[ET'ICIE]_
Te revisamos en directo y personalizadamente

59 €

Extra

Elaboracién de
plan de
marketing
coordinacion y
ejecucion :

¢ Premium ... y...
* Gestion de redes :
Linkedin
Email marketing
Youtube
Google Ads
Facebook Instagram ads

810€ .

Contratacic

LINKEDIN
EMPRESA

Te llevamos tu
perfil profesional
y de empresa

Creamos ¥y mejorarmaos perfiles
Elaboramos estrategia.
Conectamos con perfiles adecuados.

Detectamos oportunidades de negocio

Gestion de conversaciones.
Gestion de contenidos
Realizacion de campanias en Linkedin

249 € ..




Contenidos SEO

e Elaboracion de 4 contenidos
mensuales 400 palabras.

e Fotografia con copyright
incluida en cada contenido

e Gestion de trabajos de
posicionamiento en Google

Propuesta 270 € / mes

Facebook/Instagram
ADS

Apertura y setup de canales.
Gestion de campanas.
Gestion de publicos
personalizados
Remarketing

Propuesta 170 € / mes

Google Youtube ads

Apertura y setup de canales.
Gestion de campanas.
Gestion de publicos
personalizados.

Propuesta 270 € / mes




Linkedin

Desarrollo de estrategia de marketing
de contenidos.

Creacion y adecuacion de perfil
personal profesional y de empresa.
Gestion de contactos y generacion de
oportunidades de negocio

Difusion de contenidos a clientes
objetivo.

Crecimiento del niUmero de contactos

de valor.
Mantener diariamente una respuesta
online.

Propuesta 270 € / mes

Primero analizamos,

realizamos diagndstico y
luego hacemos y
ejecutamos el plan

Ecommerce

Desarrollo del Sitio

Shopify Basic: 29€ mensuales

Tema: Gratis

Incluye: - Pagina de Inicio - Catalogo
con filtros - Pagina "About the
Company" - Formulario de contacto -
Carrito de compras - Procesamiento de
pagos

Hasta 50 articulos

Hasta 5 fotos

Propuesta 200 € / mes

Mantenimiento ( opcion: 30 €/mes)



CLIENTES ooy

CONSULTORIA

Grupo Cursach
Imprenta Bahia
Evoluciona ( Grupo)

Afedeco

Federacion Balear de transportes Las empresas
Mutua Balear compran mi

Level electronics tiempo para
Camara de Comercio 0

Ones Moda multiplicar el suyo

Foro vacacional

Tomeu Vidal Abogados

Cisnsa

Editora Balear / Diario de Mallorca
Esports 85

Fergus Hotels

Playa Esperanza Hotels

Gas Gregal

llles centres de Fitness

Princesita

Colegio de arquitectos técnicos de Baleares
Quely

Pans Semar

Bilyfer relojes

Bufete Arrom

Gispert depuracion de aguas
Telecom Balear

Nord Arbona Pizad / Menerga Espaia
Restaurante Swaiger

Tecnicars Mallorca / Suzuki
Crillmeister

Equus Mallorca

Mayfe

Eteu containers

Omnia consulting

Pata negra Salamanca

Respiralia

Munar Fullana

Dos Perellons

(..)



Qué es el Marketing en tu proyecto y como implantarlo en
15 pasos

Las ocho leyes y los siete pecados del marketing.
El marketing en el siglo 21y los cuatro pilares.
Analisis de mercado

Naming.

El Plan de ruta del proyecto

La propuesta Unica de venta.

Las necesidades del cliente.

La propuesta de valor.

El DAFO que te enfocard a tus objetivos reales.
Producto, Pricing, distribucién y Promocién. (
Pricing Modelos Freemium, premium, de curva,
Westendorp.

Distribucidn. B2B, B2C, Afiliacion y Partnership.
Objetivos y estrategia a seguir .Cuales son tus grupos de
interés, “buyer persona’. competencia y diferenciacion
El marketing de contenidos. Dayketing.
Facebook .Funcionamiento y uso,

Publicidad en Facebook

Linkedin, uso y publicidad.

Instagram.Uso y publicidad.

Twitter .

Whatsapp, Messenger. Uso y publicidad

Google . Pago por click en buscadores.

SEO Posicionamiento inpage

Google My business / Google Maps

Inbound marketing.

Diseno con Canva

Landing pages -White papers

Email Marketing

Marketing en Podcast.

Posicionamiento en buscadores por voz
Youtube marketing ,SEO y publicidad.
Marketing automatico: chatbots...

Técnicas de venta y negociacion

CONTACT DETAILS

ji@juanjoamengual.es
Mobile: +34669325295
Wwww.juanjoamengual.es
www.marketingproductivo.es
www.plandeenfoque.com
www.linkedintutorial.es



FORMACION
VENTAS Y
COACHING
COMERCIAL

FORMACION EN MARKETING

e Qué es el Marketing en ventas y cémo implantarlo.
e Lasocho leyesy los siete pecados del marketing.
o El Plan de ruta comercial

e La propuesta Unica de venta.

o El cliente, buyer persona,

e Las necesidades del cliente.

e La propuesta de valor. Diferenciaciéon .Competencia.
e Los objetivos

e Cuadro de mando comercial y la ejecucion .

o Gestion del tiempo

e« COmo gestionar tu tiempo y priorizar .

o Google o laagenda como gestor

o Gestion comercial y de equipos.

e Coaching comercial y gestion de equipos

e Prospeccion, técnicas de venta.

o Las fases de la venta: Apertura.

o Elsondeoy la propuesta

« El cierre en la venta.

o Lagestion de la queja

e Técnicas de negociacion

o Desarrollo del cliente.

e Venta cruzada. Crosselling

e Upselling y Bundling

» Fidelizacion del cliente

e Linkedin . Funcionamiento y uso.

« Whatsapp, Messenger y teléfono, uso .

o Email Marketing.

(..)




r

PLAN DE EMPUJE
Programa ::iirlsivoypréctico con mentoria P L A N D E

o bl EMPUIE

PLAN ESPECIAL INTENSIVO PARA

APRENDER A HACER EL PLAN DE
Intensivo \ > ,, MARKETING Y A USAR LOS
Practico & g L . CANALES DE MARKETING DIGITAL

Bonificable @ . PARA LLEVARLO A CABO

DIA1

Haz el plan de marketing El marketing en el siglo XXI.COmo construir nuestra hoja de ruta 'y
marca. Nuestro plan de accion, técnicas de dayketing. Plantillas del plan

DIA 2

Nuestro cliente y producto. Innovar y diferenciarse. Nuestro cliente objetivo. Como detectar
guién es nuestro cliente con uso del Big data. Como innovar y diferenciarse en marketing. El
posicionamiento de nuestra marca. Coémo determinar los canales online para captar clientes.
DIA3

Uso y publicidad en Facebook / Instagram Uso de Facebook. Cémo hacer publicidad en
Facebook. Como hacer campana en Instagram Ads. Como disefar nuestras campanas y cartas a
través de programas de diseno faciles y gratuitos. Uso de Canva.

DIA 4

Google Ads, Google Maps. Abrir una cuenta de Google Ads. Campanas en el buscador de texto,
display y Youtube. Google Maps como posicionamiento local. Como usar y estar arriba en Google
Maps cuando nos busquen. Contenidos.

DIAS

Email marketing y automatizaciéon de marketing. Email marketing. Captar datos. Abrir una
cuenta en mailchimp. Realizar una campana. Automatizaciéon de email marketing.

DIA 6

Audiovisual - Video Youtube : crear canal Youtube uso del canal, posicionamientoy contenidos.
Uso de herramientas movil/ desktop. Grabar y montar. Filmora studio, Inshot, OBS Studio.

DIA 7 Otros canales: Linkedin: para llegar a las empresas y profesionales de la zona. Facebook
Messenger. respuesta automatica y comunicacion. Uso de WhatsApp. Whatsapp business.
Twitter , publicidad.

DIA 8 Elaboracion del plan de marketingContruccién de hoja de ruta y plan de accién




PERSONALMENTE

Consultor de marketing y ventas.Experto universitario en
marketing online y social media marketing. Especialista
en B2B, marketing de canal y gestion de equipos de alto
rendimiento.

He estudiado derecho e Investigacion y técnicas de
mercado. He ejercido mi labor profesional en diversos
medios de comunicacion nacional (Onda Cero, Cope)y
he sido responsable de distribuciony comercial en dos
multinacionales de Telecomunicaciones, Telefonica
moviles Espana ( Movistar ) sanidad (Sanitas).He sido
durante 5 anos director de marketing y ventas del Real
Mallorca en primera division.

Fundador y director de Marketing Consulting, MCM,
consultora de marketing y ventas y AGN marketing
.Creador de la plataforma online www.mirestaurante.es y
de www.forovacacional.es . Mi blog de marketing
www.marketingproductivo.es , Podcast es
www.mallorcapodcast.es, canal en Youtube
www.plandeenfoque.com y mi web personal
Www.juanjoamengual.es

Creador de seminarios y network Innova network y
Business de Mallorca ( del Diario de Mallorca ) entre
otros.

Doy formacién en el master de marketing digital y
socialmedia de la Universitat de les illes Balears,
marketing digital para el empresario de Espana
emprende de Cdmaras de comercio, entre otros. Doy la
parte de marketing y ventas del Postgrado de escuela de
hosteleria de la Universidad de las Islas Baleares y
Postgrado de direccion comercial de Forempresa . En
Red. es, Oficina de trasnformacion digital del Ministerio
de economia.

Soy formador homologado de ADECCO training.

He creado, formado y gestionado con coaching
comercial , equipos de ventas y directores durante 13
afnos en Movistar y Sanitas.

CONTACT DETAILS

jj@juanjoamengual.es
Mobile: +34669325295
WWW,juanjoamengual.es
www.marketingproductivo.es
www.plandeenfoque.com
www.linkedintutorial.es




Para agendar cita, llamada o Skype:

WwWWw.juanjoamengual.com




